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BAZA DOBRYCH ADRESOW

V' Detaliczna kontrola nowych wpisow
V' Remanent danych w trybie ciggtym
V' Adresy w stanach optymalnych



WinPoint to zestaw ustug kompleksowo rozwiqzujqcy problemy firm z aktualnosciq i jakosciq danych
teleadresowych klientéw. Udostepniana w ramach ustug baza danych utrzymuje aktualne i kompletne
dane placéwek detalicznych, sieciowych, hurtowni oraz ich kategoryzacje.
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ADRESY W STANACH OPTYMALNYCH

» weryfikacja danych (istnienie osoby/firmy);

» normalizacja (rozdzielenie typéw danych);

» standaryzacja (stowniki);

» deduplikacja (usuwanie duplikatow)

» uzupetnianie (brakujgcych danych)

» geokodowanie (adresy z wsp6trzednymi
geograficznymi)
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DANE O DUZEJ PRZYDATNOSCI

» Terminal Mobilny Emigo, Portal Emigo

» raporty i analizy: Hurtownia Danych Emigo,
zewnetrzne hurtownie danych

» komunikacja z innymi systemami — wtasnymi i obcymi
(dystrybutorzy, systemy lojalnosciowe)

» parowanie klientéw w komunikacji z Dystrybutorami
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MAGAZYN DANYCH TELEADRESOWYCH

» sklepy detaliczne, hipermarkety, supermarkety,
dyskonty, stacje paliw, hurtownie

» adresy, telefony, faksy, adresy e-mail

» precyzyjny wybor podmiotéw (ogoélna klasyfikacja,
specjalizacje, obszary terytorialne);

» dowolna liczba kategorii prywatnych
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UZYTKOWNIK PRECYZYINIE DOBRANY

» zaawansowane mechanizmy definiowania uprawnien

» odzwierciedlenie hierarchii i rél organizacyjnych

» szczegbtowe reguty subskrypcji raportow

» automatyczny rozdziat klientéw (obszary
geograficzne, kategorie)
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FACHOWCY OD INWENTARYZACII

» weryfikacja wnioskéw przedstawicieli

» zr6dta zewnetrzne

» wykwalifikowany zespét telecentrum

» zewnetrzny audyt danych i procedur
utrzymania danych
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DOSTAWA W ODPORNYM OPAKOWANIU

» dostepnos¢ danych 24/7

» rozbudowane systemy zabezpieczen

» serwery chronione przed niepowotanym dostepem
» backup w trybie ciggtym, centrum zapasowe

» szyfrowanie danych w bazie i podczas transmisji

» najwyzszy poziom kwalifikacji administratoréw
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Samodzielna

Etapy procesu weryfikacji danych obstuga bazy Winpoint
klientow

1. Wprowadzenie nowego klienta przez przedstawiciela v v

2. Mozliwos¢ wyedytowania danych klienta przez przedstawiciela v v

3. Gwarantowana weryfikacja czy rekord nie wystepuje w bazie | v

4.  Kategoryzacja kanatéw sprzedazy | v

5. Kontakt telefoniczny z klientem w celu weryfikacji danych X v

6. Wyeliminowanie koniecznosci zatwierdzania klienta przez RKS X v

7. Moiliwoé_c’ gtrzyn?ywani_a now_ych rekordéw pojawiajgcych sie w danej klasie, zanim X V
Predstawiciel ztozy na nie wniosek.

8. Dostep do nowych wyciggéw klientéw z bazy wg. zadanych kryteriéw X

9. Geokodowanie danych klienta (nadanie mu wspétrzednych geograficznych) X

10. Weryﬁkacja telefoni$zna plfzeprowadzonej ed_ycji jesli dotyc_zyta ona danych ozna_cz.onych X V
jako istotne (Zabezpieczenie przed fatszowaniem danych klienta przez przedstawiciela)

Ql. Parowanie klientéw przez wyspecjalizowanego operatora (Integra) X v )
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